Специализированные мероприятия для компании орифлейм

Корпорация «Центр информационной поддержки сетевого бизнеса Валентина Ковалёва», специально для компании ОРИФЛЕЙМ, предлагает программу, включающую специализированные мероприятия.

Тренинг

«Первые шаги в Орифлейм» или

«КАК ВЫРАСТИТЬ ДИРЕКТОРА. СИСТЕМА ПОД КЛЮЧ»

Цели тренинга:

· вселить уверенность новичка в том, что ему бизнес в Орифлейм по силам

· научить новичков основным методам поиска клиента, простым и легко дуплицируемым

· дать практические навыки в поиске бизнес-партнеров Орифлейм

· помочь новичку повысить уверенность в себе

· дать возможность участникам осознать мотивы прихода людей в Орифлейм

· практически отработать выявление истинных желаний потенциальных бизнес-партнеров

· развить навыков эффективного приглашения в бизнес Орифлейм

· совершенствовать коммуникативные способности 

Тренинг разработан специально для Компании Орифлейм! 

Первая часть тренинг посвящена изучению и отработке простых и легко дуплицируемых способов привлечения новых партнеров в бизнес Орифлейм. Вторая часть – обучение эффективному проведению рекрутинговой встречи.

В программе тренинга:

· скорость развития и активность структуры зависит от личных целей лидера этой структуры! Супер действенная методика мотивации и самомотивации!

· самые эффективные методы поиска и приглашения в бизнес. Пока идет тренинг, выстраивается очередь будущих бизнес партнеров на встречи!

· простая и эффективная методика проведения рекрутинговой встречи от слова «Здравствуйте!» до слов «Я Вас поздравляю! Вы - мой успешный бизнес партнер!»

Все участники получают раздаточные материалы!

В программе тренинга, также, призы и подарки от Центра Валентина Ковалева!

По всем интересующим вопросам обращаться по телефонам: +380 (57) 372-32-27
+380 (67) 572-04-24   или по e-mail: centr@kovalev.com.ua

ЛЕКЦИЯ


«ВЭЛНЭС ОТ ОРИФЛЕЙМ. ЗДОРОВЬЕ И БИЗНЕС»

Цели лекции:

· вызвать желание консультантов пользоваться продукцией Вэлнэс

· познакомить с методикой продажи Вэлнэс от Орифлейм

· вызвать желание продавать Вэлнэс от Орифлейм

· убедить в том, что Вэлнэс на 100% нужно всем и что этим нужно пользоваться постоянно

На лекции демонстрируется роль Вэлнэс - продукции в структуре современного питания, ее значение для здоровья и принципиальное отличие от лекарств, анализируются отзывы о применении продукции, даются аргументированные ответы на вопросы: почему серия Вэлнэс работает и дает такие великолепные результаты, почему существует необходимость ее ежедневного включения в пищевой рацион.

Рассматриваются особенности предложения продукции Вэлнэс, ключевые моменты продвижения и успешных продаж:

· значение имиджа;

· личного потребления;

· работы с постоянными клиентами;

· особенности индивидуального и массового информирования населения;

· гарантии качества серии Вэлнэс для клиента, акцент на ее медико-биологической ценности.

Даются оптимальные варианты ответов на возражения при продвижении данной продукции.

Лекция убедительно мотивирует участников постоянно пользоваться натуральными продуктами Вэлнэс от Орифлейм и показывает великолепные возможности расширения рынка продаж и роста структуры с помощью этой эксклюзивной продукции.

По всем интересующим вопросам обращаться по телефонам: +380 (57) 372-32-27
+380 (67) 572-04-24   или по e-mail: centr@kovalev.com.ua

Тренинг

«Продажа Вэлнэс в Орифлейм»

Цели тренинга: 

· осознать участниками цели продажи Вэлнэс

· выявить причины и источники страха перед продажей Вэлнэс

· выявить причины возражений по Вэлнэс, выдвигаемых потенциальными клиентами

· развить навыки результативной работы с возражениями по Вэлнэс

· определить стратегию успешной продажи Вэлнэс от Орифлейм

· практически отработать элементы стратегии продажи Вэлнэс

В ходе тренинга мы совмещаем классическую стратегию успешной продажи и эксклюзивную подачу Вэлнэс от Орифлейм.

Тренинг позволяет наилучшим образом наработать умения профессионально продавать Вэлнэс продукцию без медицинского образования. В программе тренинга предусмотрены технологии повышения у консультантов Компании уверенности в себе. Кроме этого во время тренинга повышается уверенность в продукте и бизнесе с Орифлейм. В ролевой игре, на практике, отрабатываются стратегия и тактика продажи. Консультанты учатся эффективно отвечать на наиболее часто встречающиеся возражения по продукции Вэлнэс.

В результате работы на тренинге участники учатся делать эффективную подачу Вэлнэс в качестве прекрасного решения для всех, кто хочет заботиться о своем здоровье и красоте каждый день.

Мы не просто учимся продавать полезные продукты серии Вэлнэс, а открываем потрясающую возможность здорового образа жизни и сбалансированного питания. Мы показываем важность комплексного подхода в решении своих задач.

Все участники получают раздаточные материалы!

По всем интересующим вопросам обращаться по телефонам: +380 (57) 372-32-27
+380 (67) 572-04-24   или по e-mail: centr@kovalev.com.ua

Тренинг

«Успешное планирование с ежедневником Орифлейм»

Цели тренинга:

· осознание понятия времени и управления временем;

· знакомство с принципами эффективного планирования;

· знакомство с методами планирования и управления временем;

· получение практического опыта работы с ежедневником Орифлейм;

· мотивация к ежедневному эффективному планированию и работы с ежедневником Орифлейм.

Тренинг разработан специально для консультантов компании Орифлейм!

В ходе тренинга мы совмещаем классический подход в выстраивании стратегии эффективного планирования и эксклюзивную подачу преимуществ ежедневника Орифлейм.

Скорость развития лидера и активность его структуры зависит от личных целей лидера и умения планировать действия для достижения этих целей! 

В процессе тренинга, создаются самые благоприятные условия для осуществления целей консультантов и лидеров Орифлейм, благодаря четкому планированию работы!

В программе тренинга:

· эффективные техники обучения мастерству планирования;

· знакомство с главными секретами эффективного планирования;

· обучение методам эффективной работы с ежедневником Орифлейм;

· практическая работа с ежедневником Орифлейм;

· определение целей лидеров на год, каталожный период, день;

· эффективное и полноценное планирование действий;

· постановка конкретных задач на ближайший каталожный период.

По всем интересующим вопросам обращаться по телефонам: +380 (57) 372-32-27
+380 (67) 572-04-24   или по e-mail: centr@kovalev.com.ua

