Уважаемые лидеры!

Предлагаем вашему вниманию серию тренингов для страхового бизнеса, цель которой – повысить продажи страховых полисов и профессионализм финансовых консультантов.

Предлагаем следующие тренинги:

· «Цели и планирование финансового консультанта»

· «Управление финансами с игрой «Ключ к богатству»

· «Искусство продаж в страховом бизнесе»

· «Приглашение в страховой бизнес»

Тренинг «Цели и планирование финансового консультанта»

Тренинг, о том

· Как наличие целей и плана влияет на действенность финансовых консультантов;

· Как превратить желания в цели;

· Как правильно оформить и подписать коллаж мечты;

· Как запланировать открытие нового уровня и достижение поставленной цели.

Материал тренинга позволит:

· Отработать уникальные методики осознания своих истинных желаний во всех сферах жизни;

· Поставить цели на год, на месяц;

· Создать личный коллаж мечты и повысить свою мотивацию;

· Прописать краткосрочный и долгосрочный план по продажам и формированию бизнес-структуры.

Тренинг «Цели и планирование финансового консультанта», помогает раскрыть свой потенциал, освободить огромную энергию для действий и обрести смысл жизни.

Тренинг «Управление финансами с игрой «Ключ к богатству»

Тренинг, о том

· Как улучшить свои отношения с деньгами

· Как вырваться из замкнутого финансового круга

· Как достичь финансовой свободы

Материал тренинга позволит:

· Разобраться во взаимосвязи развития качеств, умений и навыков личности с уровнем доходов;

· Определить «дыры» в своем денежном потоке;

· Познакомиться с эффективными инструментами приумножения капитала в СНГ;

· Узнать тонкости тактики и стратегии достижения богатства;

· Повысить свою финансовую грамотность.

Ключевым моментом тренинга является бизнес-игра «Ключ к богатству», в ходе которой участники смогут применить и успешно отработать полученные знания на практике.

Тренинг «Искусство продаж в страховом бизнесе»

Тренинг, о том

· Как эффективно проводить встречу с клиентом;

· Как завоевать доверие клиента при продаже полиса;

· Как грамотно задавать вопросы для выявления истинных потребностей и проблем клиента;

· Как завершить встречу сделкой.

Материал тренинга позволит:

· Повысить эффективность сотрудника при продажах в страховом бизнесе;

· Заинтересовывать и располагать клиента к общению;

· Представлять финансовый полис с точки зрения пользы и выгоды для клиента;

· Активно продавать финансовые полисы, по намеченному плану.

Один из самых важных аспектов тренинга – формирование у консультанта умения заботиться о клиенте.

Тренинг «Приглашение в страховой бизнес»

Тренинг, о том

· Как эффективно проводить встречи по приглашению в бизнес;

· Как правильно задавать вопросы и какие именно;

· Как презентовать возможности страхового бизнеса с учетом потребностей партнера.

Материал тренинга позволит:

· Заинтересовать претендента собой и возможностями бизнеса;

· Выявить мотивацию потенциального партнера для активных действий в страховом бизнесе;

· Сформировать доверительно-деловые взаимоотношения с будущим партнером;

· Вызвать у собеседника желание решать свои проблемы, работая в вашей компании;

· Договориться о первых шагах.

Результат прохождения тренинга — более эффективное проведение бизнес-встреч финансовыми консультантами, увеличение числа бизнес-партнеров компании.

Уважаемые лидеры, обучая сотрудников на тренингах, вы позволяете каждый месяц огромному количеству людей стать профессионалами за короткий срок.

Каждому сотруднику, прошедшему обучение, вполне по силам наработать клиентов, пригласить в бизнес активных сотрудников, открыть новый уровень, заработать деньги и реализовать свои личные цели: сделать ремонт, купить шикарный костюм, оздоровить себя, отложить деньги на летний отдых. И самое главное, освоив необходимые навыки, они закладывают прочный фундамент профессиональных взаимоотношений и эффективно строят бизнес.

До встречи на тренингах!

